ANEXO Nº1

FORMULARIO PRESENTACIÓN DE PROYECTOS CATEGORÍA EMPRENDEDOR Y MICROEMPRESARIO

I.  ANTECEDENTES DE LOS EMPRESARIOS O EMPRENDEDORES:
1.1. Identificación del proyecto y postulantes (datos obligatorios):

	Nombre del proyecto
	

	Nombre del postulante
	

	RUT
	

	Edad
	

	Categoría postulante (marcar con una X)
	Emprendedor
	
	          Microempresario
	

	Nombre de la Empresa (sólo en caso de categoría Microempresario)
	

	Rubro
	

	Dirección Particular
	

	Comuna
	

	Dirección Comercial
	

	Teléfono Celular
	

	Correo electrónico
	


1.2. Describa en qué consiste su idea negocio.
	


1.3   Problema o Diagnóstico: Realizar una breve descripción de la situación que lo llevó a elaborar este proyecto. ¿Qué es lo que detectó en su entorno que lo llevó a pensar en este proyecto? ¿Qué necesidad desea satisfacer con su producto o servicio?

	


1.4  Objetivos del Proyecto: ¿Qué es lo que quiere hacer? ¿De qué manera ocupará lo que quiere adquirir?

	


1.5 Señale los motivos por los cuales quiere emprender o mejorar su negocio

	


1.6 Señale qué tipo de experiencia y/o conocimientos del negocio que pretende realizar posee

	


II. EL PLAN DE COMERCIALIZACIÓN:

2.1 ¿A quiénes está o estará dirigido su negocio y dónde están localizados sus clientes? 

	


2.2 ¿Dónde se ubicará el negocio y por qué?
	


  2.3 El local donde funciona o funcionará el negocio es:
	Propio    
	
	         Arrendado
	
	 Otro: Cuál _______________________


2.4  ¿Sus productos o servicios tienen o tendrán competidores? 

	Si  
	
	                    No
	 


2.6 Si la respuesta anterior es positiva, señale de qué manera sus productos o servicios se diferencian o se diferenciarán de los de la competencia. 

	


2.7 ¿Conoce si en su mercado existen productos alternativos o sustitutos? Si su respuesta es Sí, ¿qué valor agregado tendrá su producto o servicio?

	


2.8  El mercado al cual está dirigido su producto y/o servicio está: 

	Creciendo
	
	             Estancado
	
	             Lo desconoce
	


Justifique su respuesta:

	


2.9 ¿Cómo estima o estimará i) su nivel de ventas mensuales, ii) las unidades a producir o el  número de servicios a entregar y iii) el precio de su producto o servicio? 

	


 2.10 ¿Cuál es su estrategia de ventas? ¿De qué manera promocionará su negocio para dar a conocer sus productos y/o servicios?

	


2.11 ¿Cómo se relacionará con sus clientes? Explique su estrategia.

	


III. EL PLAN OPERATIVO:

3.1 ¿Incorporará tecnología durante el proceso de desarrollo del producto o servicio o en el proceso de venta o estrategia de marketing? Señales cuáles
	


3.2  ¿Qué máquinas, equipos, herramientas e infraestructura son necesarias para elaborar o fabricar sus productos y/o servicios y cuál será su costo? 

	Máquinas, Equipos, Herramientas e Instalaciones
	Cant
	Propósito
	VALOR ($)

	
	
	
	Propia
	Por Adquirir

	1. Máquinas y equipos

	· 
	
	
	
	

	· 
	
	
	
	

	· 
	
	
	
	

	2. Herramientas

	· 
	
	
	
	

	· 
	
	
	
	

	3. Habilitación infraestructura

	· 
	
	
	
	

	· 
	
	
	
	

	TOTAL
	
	


3.3 ¿Quiénes son o serán sus proveedores de materias primas e insumos y dónde están localizados? 

	NOMBRE DEL PROVEEDOR
	LOCALIZACIÓN

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


3.4 ¿Una vez ejecutado el proyecto, ¿generará trabajo remunerado para otras personas? Marque con una “X” según corresponda

	Sí
	
	No
	
	             ¿Cuántos?
	


Si su respuesta es Si, señale el personal que considera necesario para el funcionamiento de su negocio? 

	


IV. EL PLAN DE GESTIÓN: 

	ACTIVIDADES A REALIZAR
	Gasto

Previsto

($)
	CRONOGRAMA

Semanas que anteceden a la apertura de la empresa o ejecución del proyecto

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL DE GASTOS
	
	


4.1 Actividades y gastos que debe realizar antes de que comience a funcionar su empresa o emprendimiento.

V. EL PLAN DE FINANCIAMIENTO:

	ITEM DE INVERSION
	FINANCIAMIENTO ($)

	
	Aporte Propio
 

$
	Capital semilla
$
	TOTAL
$



	Máquinas, equipos, herramientas, mobiliario, hardware
	
	
	

	Habilitación de  Infraestructura 
	
	
	

	Asesoría técnica y Asistencia en gestión
	
	
	

	Plan de Marketing 
	
	
	

	Gastos de formalización
	
	
	

	Capital de trabajo
	
	
	

	TOTAL
	$
	
	
	

	
	%


	
	
	100%


San Antonio, junio 2014

 El aporte propio debe ser como mínimo 10% para emprendedores y 20% para empresarios.






